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日前，广发信用卡推出
广发银联绿色低碳信用卡。
该卡依托中国人寿集团保银
协同优势和广发银行综合金
融特色，为持卡人提供绿色
消费、还款、保险、新能源汽
车分期等多重福利。值得一
提的是，广发信用卡将基于
此产品，携手持卡人与中国
青少年发展基金会，以号召
消费者捐积分，援建公益林
的形式，加入到“保护母亲河
行动”，形成绿色消费——公
益捐赠——低碳行动的绿色
金融闭环。

广发信用卡表示，广发信
用卡将依托广发银联绿色低
碳信用卡，携手中国青少年发
展基金会加入“保护母亲河行
动”，并倡导持卡人共同加
入。广发信用卡通过绿色消
费6倍积分的产品权益，给予
持卡人高额福利，激励持卡人

投身公益。持卡人只要捐赠
积分，就可参与“保护母亲河
行动”。据了解，持卡人每捐赠
1000积分，广发信用卡将投入
1元用于“公益林”建设。广发
信用卡将在陕西省宜川县壶口
镇，援助种植侧柏、油松、山杏
等树种推动黄河流域生态保
护，改善生态环境，助推“双碳”
目标达成。

广发信用卡相关负责人
表示，未来一方面将继续通过
金融产品服务创新实现引导
内需、促进消费的效应，全力
服务我国经济社会发展大局，
另一方面还将加大力度支持

“双碳”目标下的绿色产业发
展，深入挖掘绿色金融业务的
市场空间，助力构建绿色低碳
循环发展经济体系，为实现

“双碳”目标落地作出积极的
贡献。
城市晚报全媒体记者 宋佳静

6月17日，由光大银行承销的中国
光大控股有限公司2022年度第一期中
期票据（熊猫债）成功在银行间市场发
行，发行规模30亿元，期限3年。本项
目为光大银行2022年落地的首笔熊猫
债承销业务，同时创造了今年以来银
行间市场熊猫债单笔最高发行规模。

项目启动以来，光大银行联动光
大证券等其他承销机构，充分发挥自
身专业优势和集团协同优势，攻艰克

难、高效完成项目备案工作。6月，北
京疫情出现反弹，光大银行第一时间
启动应急工作机制，优化审批方式、提
高审批效率，有力保障项目进程。同
时，该行基于市场研判，组织债券预售
工作，深度挖掘市场认购需求，最终保
障本笔债券高效率、低成本发行。

作为债券市场跨境投融资工具之
一，熊猫债已成为优化人民币跨境循
环、稳妥推进人民币国际化进程的重

要渠道。此次熊猫债成功发行，有效
助力光大控股提升自身多元化融资水
平，也充分彰显光大银行依托光大集
团金融全牌照优势，在集团协同、境内
外联动方面的竞争力。

下一步，光大银行将继续巩固集
团联动建设成果，不断提高跨境金融
服务能力，用实际行动践行人民币国
际化战略，支持构建高水平金融开放
格局。 城市晚报全媒体记者 宋佳静

日前，中国太保旗下中国太保产
险广西分公司为广西壮族自治区柳
州市生态环境局签发了全国首单单
株林木碳汇保险，为柳州市乡村振兴
碳汇项目提供保障。

柳州乡村振兴碳汇项目作为柳
州碳汇特色公益项目，依托国家“双
碳”政策，通过林木碳汇价值的实现，
助力乡村振兴，防止易贫人员返贫。
该项目2022年预计完成4个县 5个
村约 380户林户的单株林木碳汇开
发，开发碳汇树木26万株。

中国太保产险创新研发广西壮

族自治区商业性单株林木碳汇保险
对该项目进行承保，该保险针对暴雨
等自然灾害、林业的有害生物、野生
动物损毁三类情况导致的林木碳汇
损失提供保障，当事故发生后，按照
保险合同约定赔付单株林木的碳汇
富余价值。

业内专家表示，传统的林业碳汇计
量方法是针对成片的林木计量碳汇价
值，且对每亩林木的株数有较高的要
求，基本只有大型林场成片的森林才能
达到可计量的标准；而单株林木碳汇量
计量方法学是针对单株林木计量碳汇，

可以计量个别林户和农村所有的较为
零散的森林的碳汇价值。

通过该项目的建设，可以为当地
林户带来生态碳汇的额外长期收益，
通过碳汇项目生态产品经济价值的
实现，防范了林户的返贫，同时实现
了柳州市区域碳汇能力的提升。后
续，中国太保产险广西分公司将结合
柳州市气候投融资试点的工作，继续
加强与各地市生态环境局等相关部
门的合作，系统规划和体系推进绿色
保险建设，深耕绿色保险。

城市晚报全媒体记者 宋佳静

年初以来，长春农商银行积极探
索差异化、多样化、特色化经营模式和
路径，以网格化服务为抓手，不断提升
区域市场占有率和业务覆盖率，取得
阶段性成果。截至目前，建立客户档
案5.93万户，客户数增加3.9万户，其
中：聚合支付增加6226户，一类账户
增加1.4万户，零售存款增加13.94亿
元，零售贷款增加4.05亿元。

一是广泛调研，打牢基础。成立
专门团队，按照行政区域划分和网点
布局，对区域内经济发展、目标客户、
金融需求、竞争情况和队伍建设等情
况广泛开展调研，充分分析网格化服
务工作可行性。在充分调研基础上，
为网格化服务工作可持续开展提供遵
循和保障。

二是确立网格，服务下沉。根据

支行地理位置和区域特点，明确长春
市区62家支行一级服务网格和客户
建档目标，通过“图、表、会、志、报”等
管理工具强化日常管理。各支行深耕
细作网格“责任田”，充分释放普惠客
户经理人力资源和全员营销合力，对
网格内商圈、社区、企业等资源逐户进
行盘点，以“跑户建档+顺势营销”为手
段落实客户走访和建档工作。

三是精准实施，保障实效。深入开
展“走进商区”“走进工薪”“走进企业”

“走进社区”四走进活动，依托“线上网
格化营销系统”和“人缘、亲缘、地缘”优
势，强化对客户画像和需求分析，并将
聚合支付、大额存单、新客理财、房e
贷、复工贷等存贷产品进行组合推介，
为客户提供“一揽子”个性化金融服
务。截至目前，零售存款余额423.98

亿元，零售贷款余额121.61亿元。
宋双城市晚报全媒体记者宋佳静

6月25日，中国太保旗下
中国太保寿险2022年客户服
务节云上派对在线上盛大举
行，这是业内首次以云上相聚
的方式开展客户服务节活
动。本次客户服务节以“与爱
相伴，美好人生”为主题，开展
一系列多元化的线上线下互
动体验活动，增强客户参与感
和获得感，打造客户享受美好
人生的专属节日。

中国太保董事长孔庆伟，
中国太保寿险董事长潘艳红、
总经理蔡强、副总经理魏琳、
首席服务官朱雪松齐聚云上
派对，“太平洋寿险”官方微信
号开设直播入口，全国客户和
业务伙伴共106万人次在线观
看了云上派对直播。

直播过程中，中国太保寿
险首席服务官朱雪松隆重发
布全新升级的“养老、财富、健
康”金三角服务，推出覆盖“预
防、诊断、治疗、康复”的全流

程健康医疗管理体系，展现体
系化专属定制、一站式主动管
理、差异化精准服务、稀缺性
资源供给四大服务亮点，给客
户和家人强而贴心的守护屏
障，为“责任、智慧、温度”的太
保服务增添新内涵。

据悉，中国太保寿险2022
年客户服务节整体活动将持
续至7月底，目前已有400余万
人次参与。从4月中旬起，中
国太保寿险先后隆重推出“亚
运健康行·我与明星有约”线
上马拉松、健康福签、眼力闯
关、品质生活体验官等精彩线
上活动；发布“不能不说的秘
密”主题片，引爆全网社交化
传播；在全国范围结合当地特
色，已开展近3000场线下客户
体验活动，立体化传播“责任、
智慧、温度”的“太保服务”品
牌。

城市晚报全媒体记者
宋佳静

为切实解决老年人运用智
能技术困难、提升老年人服务
便利化程度，兴业银行长春分
行持续建立、健全老年客户工
作机制、明确责任落实、畅通业
务流程，积极探索出一整套适
老服务行之有效的办法，不断
提升老年人金融服务深度、广
度和温度。

一是健全工作机制 多部
门联动齐“助老”。二是强化服

务细节 体验“有温度”服务。
三是加强宣传教育“兴业学
堂”显威力。

未来，兴业银行长春分行
将继续完善适老金融服务制度
体系建设，深度聚焦老年人的
高频服务场景，建立长效机制，
提升老年人金融知识素养和风
险防范能力，为和谐社会贡献
兴业力量。
城市晚报全媒体记者 宋佳静

6月14日，兴业银行主承
销的市场首批用途类科创票
据成功发行，为象屿集团募集
资金10亿元，专项用于厦门天
马显示科技有限公司建设第
六代柔性主动矩阵有机发光
二极体（AMOLED）项目生产
线项目，该项目为国内最大的
柔性AMOLEO单体工厂。

此前，兴业银行已于6月
初主承销落地市场首批2单主
体类科创票据，为中交第二航
务工程局有限公司、云南省建

设投资控股集团有限公司合
计募集资金15亿元，支持科技
创新引领产业升级。

“科创票据精准支持了科
创领域企业融资需求，进一步
拓宽了债券支持实体经济路
径，为科创领域提供了低成本
直达资金，有效助力资本市场
服务国家创新驱动发展战
略。”兴业银行投资银行部总
经理林舒表示。

城市晚报全媒体记者
宋佳静

6月20日，吉林银行科技支行与
吉林省中农阳光数据有限公司(以下
简称“中农阳光”)签订认股选择权贷
款协议，为中农阳光提供信用类流动
资金贷款1000万元，成功落地吉林
省首笔认股选择权贷款。

中农阳光系国家高新技术企业、
吉林省科技小巨人企业、长春市“专
精特新”企业。吉林银行科技支行优
先给予企业 1000 万元授信额度支
持，签署认股选择权协议锁定未来收
益，在有效覆盖融资风险的基础上，
缓解了企业缺乏资本金和抵押物的

融资难题。
2022年初，吉林银行成立吉林省

首家专属特色服务机构——科技支
行，为“专精特新”科创型企业提供量
身定制金融服务，重点支持汽车、新
一代信息技术、高端装备制造、新材
料新能源、生物医药等新兴领域。支
行成立以来，创新运营模式，打破传
统信贷逻辑，以行业研究为驱动，立
足科创企业特点和融资需求，创设

“科创金融”专属产品，推出“五专四
优”，探索“投债贷联动”模式、知识产
权质押、应收账款质押、股权估值类

信用贷款等多类型产品体系，支持科
技研发创新和科技成果转化应用，支
持企业上市计划，逐步构建出一套以

“投行+商行”为核心、“融资+融智”
为纽带、投债贷产品相融合的金融服
务新格局。

未来，吉林银行将进一步集中全
行优质资源，充分发挥科技支行专业
优势，推动实现商行和投行的资源渠
道整合、联动和协同，持续提高服务

“专精特新”企业效能，构建更加灵
活多维的金融服务生态。

城市晚报全媒体记者 宋佳静

近年来，广发信用卡通过提供社
招、校招就业岗位、搭建和完善员工
职业发展平台，持续发挥“稳就业”

“保就业”职责，展现了作为金融央企
成员单位下属机构所应履行的责任
与担当。

在2022届校园招聘中，广发信用
卡开放近40个岗位，应届生招聘需求
人数近1500人，招聘需求同比增幅
近80%，为推动解决高校毕业生求职
需求贡献广发力量。此外，广发信用
卡积极参与广东金融业“六稳六保”

线上招聘会，为全国范围内的求职者
提供数百个就业机会，进一步提升

“保就业”举措的支持力度。
据了解，去年广发信用卡跻身发

卡亿级俱乐部，率先迎接调整后的行
业新发展期。在面向亿级客户的精彩
服务中，广发信用卡通过搭建以智能
中台为核心的数字化底座赋能“千人
千面、一客一策”的精细化经营，对内
提升经营质效，对外提振消费活力，进
一步深化广发信用卡品牌形象。

助力稳定就业局势的同时，提升

就业质量也是广发信用卡支持“保就
业”“稳就业”工作的重要举措之一。
为改善求职者的发展通道，广发信用
卡不断加大人才培养力度，在内部设
立梯队人才培养和专项人才培养的
培养“双体系”，为员工量身定制多个
发展项目及培训计划。同时，为员工
设立“管理及专家职业发展双通道”
的晋升路径并提供一揽子福利保障
措施，让职场“追梦人”的发展规划

“未来可期”。
城市晚报全媒体记者 宋佳静

中国太保寿险
举办2022年客户服务节云上派对

兴业银行长春分行
打造“有温度”的适老服务

市场首批科创票据花落兴业银行

广发卡提振消费服务
“双碳”目标

广发信用卡校招需求稳步增长

光大银行承销2022年银行间
市场最大单笔规模熊猫债

长春农商银行网格化服务工作
客户数量和业务规模实现双增

中国太保落地全国首单单株林木碳汇保险

吉林银行科技支行成功落地吉林省首笔认股选择权贷款


