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近日，长春农商行抓住年初旺季
营销契机，依托“网格化”服务活动开
展资金组织工作，有效提升存款市场
份额，“开门红”活动收效显著。年初
以来，该行新增零售存款3.82亿元，银
行卡4673张，聚合支付1338户，手机
银行2645户。

一是强化组织领导。该行制定专
项活动方案，建立高管分片包保机制，
组织召开“银社共建，融惠万家”网格
化服务活动暨“凝心聚力，如虎添亿”
2022年开门红启动会，明确活动目
标、工作任务和激励措施，有效统一思
想，保障“开门红”活动有序开展。二
是强化客户维护。盘点网点周边商
圈、社区客户资源及存量客户名单，制
定春节营销活动方案和邀约计划，全

行有计划、分步骤开展客户维护工
作。三是强化增值服务。春节期间，

该行携手长春市内56家欧亚超市开
展“感恩回馈礼遇全城”满减活动，持
卡购物可享受价格优惠和满减优惠，
为客户购置年货提供增值服务。四是
强化营销升级。该行依托网格化营销
系统，推进产品、机制和流程的创新升
级，采取“跑户建档+营销”方式开展

“网格化”服务，实现客户和产品的精
准对接。年初以来，累计走访商户
5010户，客户建档2342户。五是强
化督导考核。该行从客户触达、覆盖、
留存、提升、拉新五个维度进行督导，
做到日看行为、周看变化、月看结果。
设置月度、季度个人奖项及团体激励
奖项，定期评选先进个人和先进集体，
有效激发全员营销热情。王璐 城市
晚报全媒体记者 宋佳静

近日，记者从兴业银行了
解到，2021年以来，该行切实
降低小微企业和个体工商户
支付手续费，共减费让利约84
亿元，其中，涉企减费让利约
18亿元（含支持小微企业减费
让利约4亿元），零售客户减费
让利约66亿元。

据介绍，该行于2021年7
月24日将ATM跨行取现手续
费收费标准调整为3.5元/笔，

并对代发工资持卡人、老年人
和现役军人等金融消费者实
施适当减免优惠措施。自
2021年9月30日起，免收支票
工本费和挂失费，对标准类商
户借记卡发卡行服务费和收
单行服务费实行9折优惠。同
时，继续实施自主增加的免费
项目，60多项基础服务免收手
续费。
城市晚报全媒体记者 宋佳静

公交之声>>

兴业银行去年减费让利84亿元

近日，在中国外汇交易中
心2021年度银行间本币市场
评优中，兴业银行囊括“市场创
新奖”“年度市场影响力奖”等
十余项奖项，彰显该行强大的
债券承揽承销能力以及在银行
间本币市场卓越的影响力。

作为国内FICC领域有影响
力的交易商，兴业银行持续引领
银行间本币市场业务和交易机

制创新，在提升市场资源配置效
率及定价透明度、促进金融市场
对外开放、参与推进市场共建等
方面作出突出贡献。 数据显
示，2021年兴业银行银行间市
场利率衍生品合计成交达3.81
万亿元，进一步巩固最活跃做市
商市场地位，综合做市排名保持
全市场第一梯队。

城市晚报全媒体记者宋佳静

兴业银行荣获2021年度银行间本币
市场多项殊荣

“进入数字时代，信息不对
称问题大大缓解。金融运行的
底层逻辑面临革命性变化，金
融更有能力走向普罗大众，变
得更加高效和普惠。”1月 14
日，兴业银行董事长吕家进在
出席2022数字经济高峰论坛
发表主旨演讲时表示。

“金融机构可以通过大数
据技术，为每一个市场主体建

立‘全息影像’，信息不对称问
题大大缓解。”吕家进指出，金
融运行的底层逻辑将面临革命
性变化，大数据将逐步替代大
数定律，“长尾理论”将改写“二
八定律”，金融更有能力走向普
罗大众，变得更加高效和普惠，
数字金融能够为数字经济发展
提供强大动能。城市晚报全媒
体记者 宋佳静

吕家进：加快数字化转型
更好服务数字经济发展

为丰富职工生活，增加节
日气氛，提高职工凝聚力，让职
工过一个温馨、愉快的元宵佳
节，2月15日，长春公交集团北
达汽车公司G229路车队党支
部开展“虎年画虎庆元宵”主题
党日活动。

活动中一条条各式各样的
谜语被挂在彩灯下，五颜六色，
让职工感受到浓浓的节日气

氛。灯谜内容分为字谜、成语等
多个类型，既具娱乐性，又具知
识性。大家你一言我一语地研
究谜面，很快就猜出了谜底。还
有特色的画虎庆元宵环节，每人
一支笔一张纸，画出自己心中所
想的老虎的样子。一张张有趣
的画逗得大家欢笑不停。活动
最后还为职工准备了节日的小
礼物祝大家元宵节快乐。

长春公交集团北达汽车公司G229路
开展“虎年画虎庆元宵”主题活动

长春农商行“开门红”活动初见成效

2021年，长春农商银行坚持以市
场为导向、以客户为中心，不断创新服
务模式，拓宽服务项目，提高服务效率，
夯实零售客群基础。截至2021年末，
借记卡累计发卡79万张，较年初净增
10.33万张，增幅15%，沉淀资金81亿
元，累计交易金额3277亿元。

一是优化流程，提高开户效率。
该行通过梳理开户流程，合并单证资
料，简化开户手续，有效提升办卡时效；
为全辖网点配备智慧柜台，引导客户自
助开卡，减少客户等候时间，给客户带
来高效、简便、快捷的开卡服务体验。

二是创新产品，强化增值服务。打造以
家庭为单位的“易系列”银行卡，组织开
展加油打折、超市鸡蛋半价、商户买单

优惠、免费体验等系列增值服务活动，
大大提升市场综合竞争力。三是银企
合作，实现批量获客。与吉林省家庭服
务协会签订战略合作协议，为协会员工
办理“诚信服务卡”2476张；与3家热
力公司达成代收费业务合作，共享客群
资源，实现零售业务批量做。四是开展
排查，提升账户质量。定期组织全辖网
点开展存量个人账户风险排查，充分利
用反洗钱系统、借记卡风险防控系统等
平台监测可疑账户和可疑交易，提升对
客户及其交易的风险识别能力。王璐
城市晚报全媒体记者宋佳静

长春农商行2021年银行卡净增突破10万张

2月14日情人节，广汽本田全新
车主故事纪录片《出发即冠军》线上
首映，向900万追梦人动情告白。这
个完全由车主演绎的纪录片诠释着
无数“广本粉”的热爱精神：梦想，是
起点，而出发，就是冠军！

2022年2月，广汽本田进入累计
产销900万台的崭新历史时刻。900
万份信赖和支持，也给予了广汽本田
更大的勇气。始终不忘“以用户为中
心”的初心，在热爱和梦想的力量加
持下，广汽本田也一直在出发，以真
心陪伴车主和粉丝持续创新与超越，
创造属于彼此的精彩纪录。

奥德赛车主王超，为了心中的热
爱改变职业路径，辞去稳定的体制内
工作，干起了自己喜欢的旅游行业。

他的追梦之路并非一路坦途，但为了
梦想，勇敢走出舒适圈，每一次出发
都有新的憧憬。

雅阁车主唐英博，尽管患有着滑
膜炎、腰椎间盘突出，依旧坚持练习
热爱的街舞BREAKING。那辆陪伴
了他整个创业经历的经典雅阁，见证
了他为梦想、挥汗如雨的无数个日
夜。

无数广汽本田车主用自己的故
事告诉外界，每个平凡人都可以活出
不平凡，只要为了心中热爱出发，就
是自己生活的冠军！

城市晚报全媒体记者 张大为

广汽本田全新车主大片致敬900万追梦人


