
■编辑：姜迪 ■美编：周春旭 ■责校：李传富 2021年3月23日 星期二A06 ［都市/广告］

长春公交集团西昌汽
车公司五车队为了全面保
证出车率，鼓励驾驶员在方
便的时候利用休息日来加
车，这样既增加了驾驶员收
入，又保证了市民乘车需
求。在此期间，很多驾驶员
都克服困难，全身心地投入
到一线营运中。五星级驾
驶员朱小超在工作过程中，
肾结石病突发，疼痛难忍，

在去医院检查处理后，稍事
休息又继续投入到工作
中。营运期间，所有的驾驶
员都会利用等车隔的时间把
车辆擦拭干净，保持车内整
洁，为广大市民的平安出行
提供便利，营造良好的乘车
环境。调度员根据早晚高峰
实际合理调配车辆，早晚高
峰加密车隔最大限度保证
市民出行，获乘客好评。

长春公交集团西昌公司五车队保证出车率

为提升安全行车意识，
长春公交集团西昌汽车公
司四车队228路在加密车
隔车次同时，更注重服务创
新，温暖乘客。3月17日，
在228路终点南关交警队
站，西昌公司四车队228路
管理人员肩挎绶带，手里拿
着问卷调查表发放到候车
的乘客手中，候车的乘客和
一些过往市民在评议台认

真填写着对228路公交车
在安全行车、车辆卫生、司
乘人员服务礼仪、车隔车次
密度、车辆消毒消杀等方面
进行评议，并留下中肯意见
和建议。根据这些意见和
建议，228路将积极采纳，
旨在提升228路全体司乘
人员的安全行车意识，提升
服务质量，加密车隔车次，
让车队创新服务温暖乘客。

长春公交集团西昌公司四车队服务暖乘客

3月18日，城市晚报报道了长春
万科翡翠滨江二期楼盘促销活动引
发老业主争议一事，22日，争议焦点
再度扩大，除二期老业主外，长春万
科翡翠滨江一期业主以及活动中宣
传的赠送车位所在的东湾半岛A区
业主也很担忧，表示接受不了这种
促销活动，影响了他们的切身利益。

“我们一期业主也要‘讨说法’，
这样大幅度降价对我们来说，等于
房子价值大幅度贬值，都是同一个
小区，应该给我们个合理的说法。”
家住长春万科翡翠滨江一期2栋的
业主徐女士说，一期的购买时间都
在2018—2019年左右，最长的3年
左右时间。她当时购买的单价是
12800元左右，对于二期促销活动中
宣传的不足万元的房价以及加1万
元赠送车位，她表示不能接受。她
告诉记者，当时一期的车位最便宜
的也在13万多，现在加一万就可以
赠送让她作为小区的老业主感到有
些吃亏，近日她也在等待万科翡翠
滨江售楼处的答复，但目前还没有
相关的说法。

东湾半岛A区业主张先生和
邻居们也表示恼心不已，“长春万
科翡翠滨江售楼处促销方案赠送
万科东湾半岛A区的地下车位，严

重影响了东湾半岛小区业主的财
产及人身安全权益。”张先生说，促
销活动宣传，只要加一万赠送东湾
半岛A区车位，这首先影响了东湾
半岛原有车位的市场价格，这里的
业主多数都是13万-15万买的，这
样的大幅度促销等同于打了很大
折扣。另外，不是本小区的车辆将
大量涌入小区，安全性问题必须考
虑，本来车位是建设给本小区使用
的，本小区应该有优先购买权，但
是不少本小区的业主没有买到，却
被以促销活动的方式低价卖给了
外面的小区业主。而小区本来是
封闭小区，相距近两公里的其他居
民驾车每天出入小区，对于小区的
安全有很大的挑战，小区居民很担
心安全等问题。

“万科翡翠滨江和东湾半岛都
属于万科，我们正在将自己担心的
问题进行反映，等待他们给个明确
的答复。”张先生说，一方面大家希
望可以用同样的价格优先购买本
小区的车位，另外对于大量外小区
车辆、人员涌入小区，如何确保小
区的秩序和安全，万科方面应该给
出明确的解决方案，但目前还都没
有答复。/城市晚报全媒体记者 程
宛 报道

“去年那形势，能够从
银行贷到款已经很高兴
了，没想到兴业银行开辟
了绿色通道，还主动给了
我们3.85%的优惠利率。”
浙江省台州市路桥金清镇
一家弹簧制造小微企业负
责人表示。

“兴业普惠贷”是兴业
银行专门为普惠型小微企
业量身创设，市场上少有
的既可用于生产经营又可
用于固定资产投资的金融
产品。该产品于2020年7

月份推出，现已为2867家
小微企业提供了147.47亿
元的贷款支持。

去年以来，面对疫情
冲击，兴业银行持续加大
小微企业支持力度，到
2020年末，该行普惠型小
微企业客户9.47万户，贷
款余额2033亿元，累计为
9440家小微企业办理阶
段性延期还本付息120亿
元，占原还款计划金额的
37%。/城市晚报全媒体
记者 宋佳静 报道

东湾半岛A区
业主有话说

《长春万科翡翠滨江促销活动 老业主感觉接受不了》接续报道 兴业银行：

增量降本“不撒手”小微企业“跑起来”

长春万科翡翠滨江一期


